Informe de Resultados
VIl Ronda de Negociacién entre Centroaméricay la Unién Europea

. INTRODUCCION

Durante la semana del 22 al 26 de febrero se llevé a cabo la VIl Ronda de Negociacion
entre Centroamérica y la Unién Europea en Bruselas, Bélgica.

En la primera de ellas la Union Europea (UE) y los paises centroamericanos (CA) iniciaron
el proceso intercambiando puntos de vista a nivel conceptual sobre las caracteristicas que
deberia tener el Acuerdo de Asociacién entre ambas regiones; acordaron la metodologia
de trabajo para desarrollar las negociaciones en cada uno de los componentes del
Acuerdo y aprovecharon la ocasion para intercambiar, de una manera general, puntos de
vista sobre los objetivos que cada region visualiza para cada uno de los tres componentes
del Acuerdo.

En la segunda ronda de Negociacion el punto focal fue el “posicionamiento” de los temas
de interés para ambas regiones. En particular, el objetivo de los paises centroamericanos
fue el de presentar propuestas concretas de texto en cada uno de los pilares del Acuerdo,
con el fin de que la Unién Europea pueda comprender de mejor manera los intereses de
la regién en el proceso y reaccionar a las mismas en las etapas posteriores de la
negociacion.

En la tercera ronda, el trabajo se basé6 en el intercambio de ofertas en cuanto a conceder
un acceso al mercado de ambas regiones, asimismo se logr6 un avance normativo
sustancial. En cuanto a los plazos, se hizo explicito el interés de Centroamérica en
concluir las negociaciones durante el primer semestre del 2009 y lograr el
posicionamiento dentro de la agenda de la Union Europea.

Durante la cuarta ronda, se dieron importantes avances en los temas normativos; en el
mejoramiento de la oferta de acceso a mercado y servicios y en la discusion sobre
integracién econdmica centroamericana, en particular sobre circulacion fluida de bienes.

En la quinta ronda el resultado més importante fue la consolidacién de las condiciones
preferenciales de acceso para el etanol y el camardn, con lo que se termind de alcanzar la
consolidaciéon de la totalidad del SGP plus para los productos centroamericanos La Unidn
Europea reconoci6 la mejora en la oferta centroamericana y acept6 dar paso a la etapa de
solicitudes y ofertas. En cuanto a la parte de didlogo politico se alcanzaron consensos
importantes en la parte institucional del acuerdo, asi como en las instancias de dialogo
con la sociedad civil, y se cerraron temas importantes para continuar con el objetivo de
consensuar el acuerdo en el primer semestre del 2009.

En esta sexta Ronda, se lograron los tres objetivos que la region establecié para esta
etapa del proceso: primero, un apoyo politico por parte de la Unidn Europea para hacer



los mejores esfuerzos con miras a cerrar la negociacion comercial en el primer semestre
de este afio; segundo, un avance significativo en la negociacion de los textos normativos
en los tres pilares del Acuerdo; y tercero, un sélido paso hacia la concrecién de la
negociacion de acceso a mercado en bienes.

Por su parte, la sétima Ronda prevista para el mes de julio fue suspendida en virtud de los
acontecimientos politicos de Honduras. La reanudacién oficial de las negociaciones
sucede siete meses después, en el mes de febrero del 2010. Esta Ronda —la sétima- tuvo
como principal objetivo el re-posicionamiento de los intereses de Centroamérica ante la
Unién Europea, con el propésito de retomar la ruta hacia el cierre de la negociacion.

Los resultados de cada mesa de negociacion se detallan a continuacion.

ll. RESULTADOS DE LA REUNION DE COORDINACION EN CADA AREA TEMATICA
DEL ACUERDO

Didlogo Politico y Cooperacién

Centroamérica y la Unién Europea reanudaron con mucho interés y seriedad los trabajos
pendientes en el pilar de Dialogo Politico y de Cooperacion. Pese a los multiples cambios
en las delegaciones de los equipos centroamericanos esta ronda se caracterizd por el
interés de ambas regiones para lograr avances concretos de cara a una posible
finalizacion del proceso de negociacion.

Este nuevo impulso permiti6 avanzar en la concertacién de posiciones en una serie de
temas que habian quedado pendientes tanto en el pilar de didlogo politico como de
cooperacion. En el pilar de Didlogo Politico restan unos pocos temas sensibles para
algunos otros paises de Centroamérica que deberan ser abordados en la préxima ronda.
Tal es el caso del tratamiento de la Corte Penal Internacional y los asuntos de Migracion.
Por otro lado, en el pilar de Cooperacion, se alcanzaron acuerdos en varios temas, tales
como la cooperacién para la lucha contra el terrorismo, la cooperacion para los pueblos
indigenas y para el sector energia.

Dos de los logros de Costa Rica, trascendentales para lograr un mayor aprovechamiento
de las oportunidades que ofrece este Acuerdo, fueron primero la incorporacion de la
clausula evolutiva en materia de cooperacién que asegura la posibilidad de incluir en el
futuro temas o &reas de cooperacion que puedan ser de interés para la region posterior a
la entrada en vigor de este acuerdo. En segundo lugar, el establecimiento de un Sub-
Comité de Cooperacion, que serd una instancia en la cual los paises centroamericanos
puedan, junto con la Unién Europea, dar seguimiento a la efectiva implementacion del
pilar de cooperacion y velar porque la misma realmente responda a las prioridades
mutuamente acordadas por ambas regiones.

Mesa de Acceso a Mercados

En Acceso a Mercados por estar en una etapa avanzada de la negociacién, ambas
partes centraron sus esfuerzos en mejorar el tratamiento arancelario de sus intereses mas
importantes. Centroameérica insistio en productos como banano, azucar, carne de res,
arroz, ron, mientras que la Unién Europea hizo lo propio para una serie de productos
agricolas, y solicitdé cobertura total en el sector industrial. Centroamérica reiteré que tiene
una alta sensibilidad en este sector y que, en todo caso, antes de considerar la solicitud



europea la UE debe atender una de serie de temas como reglas de origen, plazos de
desgravacion largos y mecanismos de defensa comercial que permitan responder a estas
sensibilidades.

Mesa de Origen

En el tema de Reglas de Origen se tuvo un avance importante en cuanto a la
negociacién de las reglas de origen especificas, se logré acordar las reglas de origen
aplicables para azucar en bruto, otros azUcares como lactosa, maltosa, glucosa, jarabe de
azucar, melaza, productos con contenido de azucar (confites, chocolates, yogurt,
compotas de frutas, bebidas, productos a base de cereales, entre otros ), harina y sémola
de maiz, bebidas y refrescos, algunas tortas de la extraccibn de aceites vegetales,
puertas y marcos de ventanas de aluminios, bicicletas y cables de aluminio. Por otro
lado, quedan pendientes algunas reglas de interés para Costa Rica, como lo son la regla
para café, atln, etanol, jugos de frutas, alimentos para animales, cables eléctricos y las
del sector confeccion.

Mesa de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

Con respecto al tema de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (MSF) Centroamérica
presentd un paquete de cierre, el cual atenderia la totalidad de los intereses que los
paises centroamericanos han venido defendiendo en este grupo de negociacién. Entre
otros temas el capitulo contendria disposiciones sobre transparencia, facilitaciéon del
comercio y la creacion de un Comité sobre MSF que atienda los problemas que pueda
enfrentar el sector exportador centroamericano para ingresar al mercado europeo.

Mesa de Obstaculos Técnicos al Comercio

En el grupo de Obstaculos Técnicos al Comercio ambas regiones avanzaron de
manera considerable hacia la conclusion de este tema. Se incorporé una disposicién para
gue, cuando un pais de Centroamérica tenga problemas para entender o cumplir una
regulacién europea vigente o en proyecto, pueda solicitar clarificacién y orientacién para
cumplir con la medida. Asimismo, con el objetivo de conocer especificamente las
regulaciones europeas que deben ser cumplidas para comercializar un producto
centroamericano, se incluyd el compromiso para que cuando se solicite, la Unién Europea
emita la informacién sobre cuales son las regulaciones técnicas que aplican a un
determinado producto o grupo de productos para su comercializacion.

Mesa de Servicios vy Establecimiento

Sobre Servicios y Establecimiento la Unién Europea insistié en sus intereses ofensivos,
sefialando que este uno de los principales temas en el Acuerdo, y solicitd un trato
equivalente al CAFTA. Centroamérica que el resultado de negociaciones en esta materia
dependen del balance general de la negociacion

Mesa de Propiedad Intelectual

El grupo de Propiedad Intelectual el Capitulo esta practicamente listo y solo esta
pendiente el tema de indicaciones geograficas. Este tema es de gran interés para la UE y
por parte Centroamérica tiene también un interés sistémico, no obstante hay que atender
una serie de particularidades en algunos productos.



Mesa de Comercio y Desarrollo Sostenible

La mesa de Comercio y Desarrollo Sostenible cumplié el objetivo que se plante6 para
esta ronda de negociacion, de avanzar en la discusién técnica de los temas pendientes.
De acuerdo con lo anterior, el trabajo se concentrd en la negociacion de los articulos del
mecanismo de monitoreo del capitulo, ya que éste contaba con una gran cantidad de
propuestas de ambas regiones y temas abiertos sobre los que se requeria avanzar.
Producto de la discusién, se logré limpiar sustancialmente los pendientes del texto de
negociacion.

Mesa de Institucionales

En el tema institucional, el grupo logr6 un avance muy importante en el capitulo de
transparencia, acordandose normas sobre cooperacion, publicacién de medidas, puntos
de contacto, normas de debido proceso aplicables en procesos administrativos, entre
otros. Adicionalmente, el grupo realiz6 un muy provechoso intercambio sobre el resto de
las disposiciones institucionales.

.  PROXIMOS PASOS DENTRO DEL PROCESO DE NEGOCIACION

El equipo negociador costarricense, por su parte, continla con su programa de
informacién y consulta con la sociedad civil. Cada aporte recibido serd analizado como
insumo para la formulacién de la posicion nacional que el equipo costarricense planteara
en la negociacion.

El calendario programado para la etapa de cierre del proceso de negociacion es el
siguiente:

» 22 de marzo: Sesion de Negociacion del Pilar Comercial.

» 19-23 de abril: Ronda de Negociacion Cierre del Pilar Comercial

» 26-28 de abril: Ronda de Negociacién Cierre del Pilar de Didlogo Politico vy
Cooperacion

» 17-18 de mayo: Cumbre América Latina-UE Madrid, posible rdbrica del Acuerdo.

Mas informacion sobre las actividades que se estan organizando regularmente sobre este
proceso se encuentra en el sitio web en Internet www.aacue.go.cr.




